[bookmark: _GoBack]        Багато авторів-початківців ще на самому початку своєї роботи втрачають терпець і надію на плідну співпрацю. Дуже часто такі люди помиляються, вважаючи, що займаються не своєю справою. Зазвичай автори, котрі тільки-тільки зареєструвалися і не мають рейтингу та досвіду зазнають поразки. Але при вивченні статей вже досвідчених копірайтерів, їх секретів все - таки вдається укласти угоду із замовником.         
Тепер перейдімо до порад, котрі допоможуть знаходити замовників і заробляти кошти. Можливо, це не повний список порад і не дає сто відсотків гарантії на отримання замовлення. Але деякі поради та секрети надіюся вам допоможуть у виборі завдання. І так, насамперед потрібно оформити свій профіль. Що це означає? Грамотно його заповнити, вказати правдиві дані, щоб надалі не було непорозумінь, описати свої навички та вміння. Важливо описати свою професійну діяльність, досвід роботи у даній сфері, щоб замовником чітко знав з ким має справу. Для більшої впевненості додати кілька своїх статей.          
Після оформлення портфоліо саме час заявити про себе. Як це зробити? Можна написати цікавий коментар на біржі замовників або створити свій блог. До цього завдання потрібно поставитися дуже відповідально, адже, можливо, саме таких креативних людей шукають замовники.           
Багато початківців одразу хапаються за будь-які статті. Не оцінивши свої можливості та професійні навички. Цим вони створюють конфлікт між замовником і виконавцем. Доволі часто замовник повертає такі роботи на доопрацювання, або просто вносить такого автора в чорний список. 
          Перш ніж подати заявку на виконання того чи іншого завдання, уважно потрібно вивчити усі вимоги до нього. Часто копірайтер, який не прочитав і не узгодив з замовником усі аспекти виконання завдання пише статтю, яка не підходить по всіх вимогах і цим самим виникають непорозуміння.           
Існує ще один спосіб, перевірений роками. Його суть полягає в тому, щоб запропонувати замовнику написати пробну статтю. Це робиться для того, щоб він зміг оцінити ваш рівень майстерності. Такий маркетинговий хід гарантує позитивний результат. Дуже часто, якщо стаття сподобалася замовнику, він її оплачує. Тому ви нічого не втрачаєте.         
Реєструйтеся на біржах з написання текстів, статей. Проходьте навчання і приступайте до роботи. Це новий вид роботи в дома. Завдяки йому можна заробити немалі гроші. Звісно ж не одразу, для цього потрібно працювати. Бо, як кажуть, безкоштовний сир лише у мишоловці.      Бажаю успіху, друзі!
