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ВСТУП

Актуальність теми. Значні системні зміни, які відбулися в економіці Україні, потребують докорінної перебудови цивільного законодавства нашої держави. Так, на сьогодні відбувається процес законодавчого уведення до цивільного обороту об’єктів, які тривалий час були з нього вилучені. До таких об’єктів відноситься і договір купівлі-продажу.
Договір купівлі-продажу, безумовно, є одним з найефективніших засобів взаємозв'язку виробництва і споживання, регулятором нормального функціонування господарського комплексу країни. Він може укладатися між громадянами, між організаціями (підприємствами, установами), а також між організаціями і громадянами, що свідчить про його універсальність. Однак у період існування СРСР застосування такого універсального регулятора товарообігу було значно обмеженим. Найбільшого поширення купівля-продаж набула у внутрішньому товарообігу в сфері державної і кооперативної роздрібної торговельної мережі, за допомогою якої задовольнялася основна частина матеріальних і культурних потреб громадян у товарах особистого споживання. Договір купівлі-продажу забезпечував також деякі потреби матеріально-технічного постачання державних, кооперативних та інших організацій, не набувши тут належного розвитку. Більше того, впродовж кількох десятиліть під впливом організаційно-правових обмежень обсяг торгівлі з використанням договору купівлі-продажу був зведений до мінімуму. Такі угоди могли укладатися, як правило, на продукцію (товари), яка не розподілялася в плановому порядку (зокрема, предметів канцелярського, культурно-побутового, спортивного призначення). У цей період товарообіг між господарюючими суб'єктами (юридичними особами) здійснювався за допомогою договору поставки, що укладався на підставі обов'язкового для сторін планово-адміністративного акту розподілу продукції (товарів). 
В умовах сучасної ринкової економіки договір купівлі-продажу є основним регулятором взаємовідносин між продавцями та покупцями у сфері розподілу і перерозподілу матеріальних благ, забезпечуючи вільний і оптимальний розвиток усіх форм власності, підприємництва і торгівлі. Науково-теоретичною основою дослідження послужили наукові праці таких вітчизняних та зарубіжних правознавців, як-от: М. М. Агаркова, А. П. Башилова, В. А. Бєлова, М. І. Брагінського, А. В. Венедіктова, В. В. Вітрянського, Ф. І. Гавзе, І. А. Галіахметова, А. А. Герц, А. Х. Гольмстена, А. В. Грибанова, С. М. Грудніцької, Н. І. Грущинської, Н. С. Демченко, О. В. Дзери, О. С. Йоффе, Ю. О. Заіки, І. Р. Калаура, О. І. Камінки, В. М. Коссака, С. В Кривобок, В. В. Кримкіна, Н. С. Кузнецової, В. О. Лапача, В. В. Лаптєва, В. В. Луця, М. Я. Маслєннікова, Д. І. Мейера, І. Б. Новіцького, Ю. С. Поварова, Й. О. Покровського, К. О. Поляника, О. А. Пушкіна, В. В. Розенберга, О. Є. Романова, Є. О. Суханова, Р. Саватьє, О. С. Смагиної, І. В. Спасибо-Фатєєвої, С. А. Степанова, К. О. Ходирєвої, П. П. Цитовича, О. В. Чураєвої, Я. М. Шевченко, М. А. Шичкіна, Г. Ф. Шершеневича, О. С. Яворської та ін.
Мета і завдання дослідження. Мета дослідження полягає у формуванні теоретичної концепції визначення договору купівлі-продажу та розробці пропозицій щодо удосконалення правового регулювання відносин, пов’язаних з цим явищем.
Для досягнення визначеної мети дослідження поставлені такі завдання:
 проаналізувати правову природу договору купівлі-продажу, виокремити його істотні умови, визначити місце у системі договорів;
 визначити особливості суб’єктного складу договору купівлі-продажу;
 визначити існуючий порядок укладення договору купівлі-продажу, його форму;
 з’ясувати склад предмета договору купівлі-продажу;
 розкрити правову природу даного виду договору та визначити його склад;
 розглянути питання, які виникають при виконанні договору купівлі-продажу;
 дати правову оцінку наслідкам невиконання чи неналежного виконання сторонами умов договору купівлі-продажу;
 окреслити пропозиції з вдосконалення національного законодавства, яке регламентує відносини купівлі-продажу.
Об’єктом дослідження є цивільно-правові відносини, які виникають у сфері купівлі-продажу.
Предметом дослідження є договір купівлі-продажу.
Методи дослідження обрані з урахуванням поставленої мети та завдань дослідження, його об’єкта і предмету. Методологічну основу роботи складає система загальнонаукових методів, застосування яких забезпечує достовірність отриманих результатів. Це методи – опрацювання нормативно-правових актів, наукової літератури з даної теми, метод аналізу та синтезу отриманої інформації, емпіричний метод.
















РОЗДІЛ 1. ПОНЯТТЯ І ПРЕДМЕТ ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ

1.1. Поняття договору купівлі-продажу 

Договір купівлі-продажу є одним із найпоширеніших договорів у системі цивільного права. Договір купівлі-продажу - це угода, за якою продавець (одна сторона) передає або зобов'язується передати майно (товар) у власність покупцеві (друга сторона), а покупець приймає або зобов'язується прийняти майно (товар) і сплатити за нього певну грошову суму
Це оплатний, двосторонній і консесуальний договір. Він спрямований на безповоротне відчуження продавцем майна і перехід його у власність (повне господарське відання чи оперативне управління) покупця, і, отже, є юридичною підставою виникнення такого зобов’язального правовідношення, яке обумовлює появу у покупця абсолютного речового права [2, ст.655].
Договір купівлі-продажу, як правило, має одноразовий характер і укладається переважно на те майно, яке є в наявності і підготовлене для відчуження. При цьому продавцеві сплачується вартість відчужуваного майна лише у грошовому вираженні. В окремих випадках для покупця становить інтерес не саме придбане майно (як матеріальний об’єкт), а зафіксоване в ньому те чи інше право вимоги, наприклад, у разі купівлі цінних паперів. Оплата придбаного майна повинна здійснюватися у національній валюті України, за винятком випадків, передбачених законом.
Двосторонній характер купівлі-продажу обумовлює взаємне виникнення у кожної із сторін прав і обов’язків. Так, з укладенням такого договору продавець приймає на себе обов'язок передати покупцеві певну річ і водночас набуває права вимагати її оплати, а покупець, у свою чергу, зобов’язаний здійснити оплату придбаної речі і водночас набуває права вимагати від покупця її передачі. Іншими словами, в договорі купівлі-продажу відповідним правам і обов’язкам продавця кореспондуються відповідні права і обов'язки покупця і навпаки.
Договір купівлі-продажу є консесуальним, оскільки права і обов'язки сторін виникають у момент досягнення ними згоди щодо усіх істотних умов. Настання цього моменту може мати ряд особливостей, зумовлених тим, що для окремих видів договорів купівлі-продажу законодавець передбачає спеціальні вимоги до їх оформлення, без додержання яких укладена угода не може вважатися дійсною[2, с. 657].
Правове регулювання відносин купівлі-продажу здійснюється Цивільним кодексом України (глава 54) Господарським кодексом України, Законами України «Про захист прав споживачів», «Про зовнішньоекономічну діяльність», «Про товарну біржу», «Про приватизацію державного і комунального майна», численними підзаконними нормативними актами [1; 2; 6; 7]
З урахуванням особливостей організаційно-правових форм торгівлі, що використовуються на території перебування сторін договору купівлі-продажу, особливостей відчужуваних об’єктів, особливостей способу укладення та виконання договору існує кілька різновидів договору купівлі-продажу, зокрема:
· договори купівлі-продажу в оптовій і роздрібній торгівлі;
· договори, які укладаються на біржах і аукціонах;
· договори купівлі-продажу, які укладаються у внутрішньому і в зовнішньоекономічному обігу;
· договори купівлі-продажу земельних ділянок, валютних цінностей, жилих будинків, квартир, автомашин;
· договори купівлі-продажу на умовах комісії, консигнації та поставки;
· договори купівлі-продажу об’єктів приватизації;
· форвардні і ф'ючерсні угоди купівлі-продажу.
Кожен з них має певні особливості щодо умов укладення та виконання, визначення прав і обов’язків сторін та правових наслідків невиконання (неналежного виконання) договору.


1.2. Предмет договору купівлі-продажу 

Істотними умовами договору купівлі-продажу є умови про предмет і ціну. Доки сторони не дійдуть згоди щодо цих двох умов, договір не може вважатися укладеним, незважаючи на погодження всіх можливих інших умов (про строк, місце, спосіб виконання тощо). Інші умови також можуть набути значення істотних, якщо щодо них за заявою однієї із сторін повинно бути досягнуто згоди. Наприклад, у разі продажу товарів у кредит з наступним погашенням платежів встановлення в договорі строку повернення кредиту набуває значення істотної умови.
У чинному законодавстві немає переліку того майна, що може становити предмет договору купівлі-продажу. У статті 655 ЦК України лише зазначено, що за цим договором передається майно (товар). [1, 655]
Предметом договору купівлі-продажу можуть бути:
- товар, який вже є на момент укладання договору у покупця або буде створений (набутий, придбаний) ним у майбутньому;
- майнові права (якщо інше не випливає із змісту та характеру цих прав);
- право вимоги, якщо вона не має особистого характеру (до даних договорів застосовуються норми положення про відступлення права вимоги, якщо інше не встановлено договором чи законом);
- валютні ціності, предмети мистецтва чи інші предмети.
За чинним законодавством предметом договору купівлі-продажу не можуть бути боргові зобов'язання, авторські права. Відносини переуступки чи переходу їх до інших осіб регулюються нормами інших правових інститутів. Предметом договору купівлі-продажу може бути будь-яке майно, визнане законом об'єктом права власності і не вилучене з товарообігу,
Кожна держава вправі визначати об’єкти, які з міркувань державної безпеки або з інших підстав не повинні бути у власності тих чи інших суб'єктів правовідносин або мають набуватися з дотриманням спеціальних правил. Не є в цьому плані винятком і Україна. Тому постановою Верховної Ради України від 17 червня 1991 р. «Про право власності на окремі види майна» було затверджено «Перелік видів майна, що не може перебувати у власності громадян, громадських об’єднань, міжнародних організацій та юридичних осіб інших держав на території України» та «Спеціальний порядок набуття права власності громадянами на окремі види майна», викладений відповідно в додатках №1 і №2. [10, 4] До Переліку входять:
· Зброя, боєприпаси (крім мисливської і пневматичної зброї, зазначеної в Додатку №2, і боєприпасів до неї, а також спортивної зброї і боєприпасів до неї, які набуваються громадськими об'єднаннями з дозволу органів внутрішніх справ), бойова і спеціальна військова техніка, ракетно-космічні комплекси;
· Вибухові речовини і засоби вибуху. Всі види ракетного палива, а також спеціальні матеріали і обладнання для його виробництва;
· Бойові отруйні речовини;
· Наркотичні, психотропні, сильнодіючі отруйні лікарські засоби (за винятком отримуваних громадянами за призначенням лікаря);
· Протиградові установки;
· Державні еталони одиниць фізичних величин;
· Спеціальні технічні засоби негласного отримання інформації (зазначені засоби не можуть також перебувати у власності юридичних осіб недержавних форм власності);
· Електрошокові пристрої та спеціальні засоби, що застосовуються правоохоронними органами, крім газових пістолетів і револьверів та патронів до них, заряджених речовинами сльозоточивої та дратівної дії [10, 7].
Що ж до видів майна, для яких встановлюється спеціальний порядок набуття права власності громадянами, зокрема, зазначаються: вогнепальна мисливська зброя, газові пістолети і револьвери та деякі види пневматичної зброї; об’єкти, що перебувають на державному обліку як пам’ятки історії і культури; радіоактивні речовини. Такі види майна можуть бути придбані лише за наявності відповідного дозволу (органів внутрішніх справ, Міністерства культури, державних органів з ядерної та радіаційної безпеки тощо).





















РОЗДІЛ 2. ІСТОТНІ УМОВИ ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ

2.1. Ціна як основна умова договору купівлі-продажу 

Ключовою істотною умовою договору купівлі-продажу є ціна - певна грошова сума, сплачувана покупцем за отриману від продавця річ. Ціна повинна бути обов'язково визначена в договорі шляхом досягнення сторонами щодо цього обопільної згоди (ст. 691 ЦКУ). [2, 691]
Отже, за чинним законодавством сторони в договорі купівлі-продажу, які займаються підприємницькою діяльністю, вправі вільно визначити ціну предмета угоди, а в передбачених законом випадках повинні керуватися державними фіксованими чи регульованими цінами. Абсолютно вільно визначають ціну громадяни, які укладають разові угоди купівлі-продажу, наприклад, на речових ринках.
Особливий порядок визначення цін передбачений для зовнішньоекономічних угод. Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності України усіх форм власності при здійсненні експортно-імпортних операцій (у тому числі купівлі-продажу) повинні враховувати так звані індикативні ціни, які встановлюються з метою збільшення надходжень валютних коштів, зменшення валютних витрат на закупівлю товарів за імпортом, запобігання демпінгу [16, 82].
Залежно від організаційно-правової форми торгівлі ціни на товари (продукцію) можуть бути оптовими або роздрібними. У роздрібній торговельній мережі вони фіксуються в прейскурантах, цінниках тощо. Придбання продукції на підставі державного замовлення здійснюється за закупівельними цінами. Національним банком України закупівельні ціни встановлюються також на дорогоцінні метали (золото, срібло, платина).



2.2. Форма договору купівлі-продажу 

Залежно від того, яка річ є предметом угоди, хто є учасниками договору і яка вартість речі, розрізняють письмову і усну форми укладення угод з купівлі-продажу [2, 657]
1. Усна форма застосовується, якщо права і обов’язки по угоді виконуються в момент її здійснення. Будь-яка покупка товарів в роздріб є усною формою договору купівлі-продажу. Така форма дозволяє досить прискорити процес укладання угоди. Потрібно відзначити, що товарний / касовий чек не є письмовою формою купівлі-продажу, а служить письмовим підтвердженням здійснення покупки. Коли громадянин висловлює свою волю придбати товар шляхом передачі грошей касирові, а останній видає йому касовий або товарний чек, то в таких випадках вважається, що вони виконали конклюдентні дії з укладення угоди купівлі-продажу. Простими словами, своєю поведінкою сторони дали зрозуміти про свої наміри щодо товару. [28, 305]
2. Письмова (проста або нотаріальна) – є обов’язковою в таких випадках:
· покупка / продаж об’єктів нерухомого майна (квартира, кімната, будинок, ділянка землі і т.д.);
· договір укладається між юридичними особами (незалежно від їх організаційно-правової форми), в тому числі якщо предметом договору є рухоме майно;
· вартість товару вища за 10 мінімальних розмірів оплати праці (навіть якщо угода укладається між громадянами);
· зовнішньоторговельна угода (за участю іноземних суб’єктів – фізичних і / або юридичних осіб).
За угодою між сторонами договір може бути посвідчений нотаріусом.
Найчастіше у громадян виникає питання: яку форму угоди вибрати: просту письмову або нотаріальну? Особливо гостро ця дилема стоїть перед учасниками купівлі-продажу нерухомості, що пов’язано з її високою вартістю і цінністю для будь-якої людини.
Якщо сторони впевнені в порядності один одного, перевірили основні документи і їх справжність не викликає сумнівів, можна скористатися простою формою договору [2, ст.. 657].
Існує кілька варіантів:
· Роздрукувати типову форму договору з інтернету, задавши відповідний запит в пошукових системах. Зараз існує безліч сайтів, що пропонують різні зразки документів, тому знайти потрібний не складе особливих труднощів;
· Роздрукувати форму договору з правової бази (наприклад, Гарант, Консультант) [дод. А];
· Звернутися за допомогою в складанні договору до юриста або агенту нерухомості. Однак в цьому випадку доведеться сплатити послуги цих фахівців, при цьому жоден агент або юрисконсульт не нестиме юридичну відповідальність за правовий зміст документа: по суті він лише заповнить типову форму документа.
Який би з цих варіантів не вибрали, необхідно ретельно перевірити договір на утримання помилок, помилок і неточностей. Заповнювати поля слід в повній відповідності з документами без будь-яких відступів. У разі, якщо сторони допустили помилки або неправильно заповнили договір, його реєстрація в державних органах може бути припинена до усунення цих помилок.
Нотаріальна форма договору передбачає його посвідчення у нотаріуса. Зазвичай одна зі сторін (найчастіше продавець) заздалегідь звертається до нотаріуса, принісши з собою документи на майно, що відчужується майно. Нотаріус переглядає ці документи, перевіряючи їх достовірність і відповідність один одному. Після цього він знімає копії з документів або залишає оригінали у себе (при цьому він несе повну матеріальну відповідальність за їх збереження, видаючи клієнту розписку про їх прийняття), і призначає дату підписання договору.
До призначеного часу сторони збираються у нотаріуса, який роз’яснює сторонам їх права і обов’язки, а також наслідки підписання цього документа. Перед тим як сторони поставлять свої підписи на договорі, нотаріус ставить учасникам угоди уточнюючі питання, щоб переконатися, що вони розуміють значення своїх дій і знаходяться в адекватному стані. Це особливо важливо при здійсненні операцій за участю літніх людей, родичі яких найчастіше намагаються оскаржити в суді договори, підписані ними. Однак, якщо договір засвідчується у нотаріуса, зробити це досить складно, так як нотаріус, виступаючи в суді в якості третьої особи, підтвердить, що людина при підписанні документа повністю розумів характер і наслідки своїх дій.
На відміну від агента нерухомості і звичайного юриста, нотаріус відповідає своїм майном за зміст складених і засвідчених ним документів, а також гарантує «чистоту» угоди. Більш того, він зобов’язаний щорічно страхувати свою професійну діяльність і в разі виникнення збитків у громадян або юридичних осіб, внаслідок неправильно складених документів або документів, що суперечать законодавству, він відшкодовує ці збитки.


2.3. Сторони в договорі купівлі-продажу 

Відповідно до цивільного законодавства сторонами в договорі купівлі-продажу виступають продавець і покупець. Ними можуть бути учасники цивільних правовідносин - фізичні особи, юридичні особи або держава, інші учасники цивільних відносин (ст. 2 ЦК У). Однак умови участі кожного з цих суб’єктів у договорі купівлі-продажу не завжди однакові, що залежить від обсягу правоздатності і дієздатності конкретного суб'єкта цивільних правовідносин, форми власності відчужуваного майна, його правового режиму та інших обставин. [23, 251]
Закон може визначати певні спеціальні умови щодо участі відповідних юридичних осіб у товарообігу з урахуванням статутних цілей їх діяльності (наприклад щодо комерційної діяльності політичних партій, громадських та релігійних об’єднань). В умовах переходу до ринкових реформ держава відмовилася від монополії на зовнішньоекономічну діяльність. Нині суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності, в тому числі торговельної, можуть бути як фізичні, так і юридичні особи на засадах, визначених спеціальним законодавством, зокрема Законом України "Про зовнішньоекономічну діяльність". [7, 44]
За ст. 658 ЦК України право продажу майна, крім випадків примусового продажу, належить власникові. Іншими словами, це положення закону означає, що приймати рішення про відчуження майна (визначати його правову долю) має право лише його власник, оскільки за договором купівлі-продажу продавець зобов'язаний передати покупцеві не лише саме майно, а й право власності на нього (право повного господарського відання чи оперативного управління). Тільки за такої умови у покупця може виникнути відповідне право. Продавець не може передати покупцеві те, на що він сам не має права [13, c.46].
У законодавстві не розкривається зміст поняття «примусовий продаж», визначаються лише підстави для здійснення примусового продажу майна. До таких підстав належать: продаж описаного у боржника майна з метою задовольнити вимоги кредиторів (ст. 61 Закону України «Про виконавче провадження»), продаж заставленого майна у порядку, встановленому Законом України «Про заставу», продаж майна відповідно до Закону України «Про відновлення платоспроможності боржника або визнання його банкрутом», реалізація конфіскованих предметів, які стали знаряддям або безпосереднім об'єктом адміністративного правопорушення, тощо.[4, 61]
Від примусового продажу майна необхідно відмежовувати інші можливі випадки відчуження майна за відсутності на це волі власника. Так, ЦК України, деякі законодавчі акти встановлюють особливий порядок реалізації невитребуваних за договором побутового замовлення виготовлених підрядчиком речей, не-витребуваних на транспорті вантажів і багажу, майна, відправленого через органи зв'язку. У наведених випадках продаж зазначеного майна не є примусовим, а лише здійснюється без згоди власника, оскільки такий невідомий або не виявляє інтересу до належного йому майна, що може завдати охоронцю майнової шкоди. В ст. 658 ЦК України зазначається, що право продажу товару, крім випадків примусового продажу та інших випадків, встановлених законом, належить власникові товару. Більше того, за цією статтею покупець, який придбав товар у продавця, що не був його власником, набуває право власності у випадку, якщо власник не має права вимагати його повернення [2, 658].
Власникові не обов’язково особисто брати участь в укладенні договору купівлі-продажу. Він може здійснити ці повноваження через свого представника або комісіонера. У такому разі покупець досягає тієї самої мети, що й при купівлі майна безпосередньо у власника, хоч і з певними особливостями. Так, при продажу майна, зданого на комісію, продавцем виступає комісіонер, а не власник такого майна. Тому в разі виявлення відхилень від умов договору купівлі-продажу покупець звертається з претензіями до комісіонера (продавця), а не до комітента (власника). При укладенні договору купівлі-продажу продавцем через свого повіреного (на підставі договору доручення) стороною в ньому є власник, а не повірений. Держава і територіальні громади діють через утворювані ними спеціальні органи. 
Якщо продавцем майна може бути лише певна особа, тобто, як правило, власник, то покупцем може бути будь-яка особа. Обов’язковою умовою участі громадян стороною у договорі купівлі-продажу є наявність у них достатньої дієздатності. Підприємства (організації, установи) повинні мати статус юридичної особи, а договори, які вони укладають, мають не суперечити цілям їх діяльності, передбаченим в установчих документах. Недодержання цієї вимоги може призвести до визнання такого правочину недійсним. [14, 29]
За чинним законодавством в окремих випадках може встановлюватися особливий правовий статус продавців і покупців. Так, відповідно до Закону України «Про приватизацію державного і комунального майна» продавцями об’єктів малої приватизації, що перебувають у державній та комунальній власності, є відповідно Фонд державного майна України, його регіональні відділення та представництва, органи приватизації, створені місцевими радами. Покупцями об'єктів малої приватизації можуть бути фізичні та юридичні особи, які визнаються покупцями відповідно до вищезазначеного Закону. Разом з тим не можуть бути покупцями: юридичні особи, серед засновників та учасників яких є органи державної влади та управління; працівники органів приватизації та особи, яким заборонено займатися підприємницькою діяльністю, крім випадків використання ними приватизаційних паперів[8, 135]


2.4. Права та обов’язки сторін 

З укладенням договору купівлі-продажу у сторін виникають взаємні права та обов’язки. Тому аналіз змісту обов’язків однієї сторони дає одночасне уявлення і про відповідний зміст прав іншої сторони, що робить недоцільним детальний розгляд усіх прав продавця і покупця.
Так, продавець зобов’язаний:
1) передати покупцеві товар, визначений договором купівлі-продажу (ч. 1 ст. 662 ЦК України), тобто асортимент, якість, комплектність, тара і (або) упаковка якого відповідають умовам договору купівлі-продажу, у строк, встановлений договором купівлі-продажу, а якщо зміст договору не дає змоги визначити цей строк, - відповідно до положень ст. 663 ЦК України);
2) передати покупцеві товар, на який встановлено строк придатності, з таким розрахунком, щоб він міг бути використаний за призначенням до спливу цього строку (ч. 3 ст. 677 ЦК України); [2, c. 677]
3) одночасно з товаром передати покупцеві його приналежності та документи (технічний паспорт, сертифікат якості тощо), що стосуються товару та підлягають переданню разом із товаром відповідно до договору або актів цивільного законодавства (ч. 2 ст. 662 ЦК України);
4) попередити покупця про всі права третіх осіб на товар, що продається (права наймача, право застави, право довічного користування тощо) (ст. 659 ЦК України);
5) зберігати товар, не допускаючи його погіршення, до передання покупцеві, якщо право власності переходить до покупця раніше від передання товару. Необхідні для цього витрати покупець зобов'язаний відшкодувати продавцеві, якщо інше не встановлено договором (ст. 667 ЦК України);
6) забрати (вивезти) товар, не прийнятий покупцем (одержувачем), або розпорядитися ним у розумний строк (ч. 2 ст. 690 ЦК України) тощо.
Покупець зобов'язаний:
1) прийняти товар, крім випадків, коли він має право вимагати заміни товару або має право відмовитися від договору купівлі-продажу. Він також зобов'язаний вчинити дії, які відповідно до вимог, що звичайно ставляться, необхідні з його боку для забезпечення передання та одержання товару, якщо інше не встановлено договором або актами цивільного законодавства (ст. 689 ЦК України);
2) оплатити товар, а також вчинити за свій рахунок дії, які відповідно до договору, актів цивільного законодавства або вимог, що звичайно ставляться, необхідні для здійснення платежу (ч. 1 ст. 691 ЦК України);
3) повідомити продавця про порушення умов договору купівлі-продажу щодо кількості, асортименту, якості, комплектності, тари та (або) упаковки товару у строк, встановлений договором або актами цивільного законодавства, а якщо такий строк не встановлений, - у розумний строк після того, як порушення могло бути виявлене відповідно до характеру і призначення товару (ч. 1 ст. 688 ЦК України);
4) забезпечити схоронність переданого продавцем товару, від якого він відмовляється, негайно повідомивши про це продавця (ч. 1 ст. 690 ЦК України) тощо [2, 690].


РОЗДІЛ 3. ВИДИ ДОГОВОРІВ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ

3.1. Договір роздрібної купівлі-продажу 

Інститут роздрібної купівлі-продажу регулюється ст.ст. 698-711 ЦК, Законом «Про захист прав споживачів» та іншими нормативними актами залежно від того, який товар є предметом договору. [6, 37]
Специфіка договору роздрібної купівлі-продажу обумовлена специфікою, власне, роздрібної торгівлі, відносини у сфері якої він опосередковує. За визначенням роздрібної торгівлі, наведеним у листі Міністерства економіки та з питань європейської інтеграції України від 25 лютого 2002 р. № 56-38/87 "Щодо тлумачення термінів "оптова торгівля" та "роздрібна торгівля", нею вважається сфера підприємницької діяльності з продажу товарів або послуг на основі усного або письмового договорів купівлі - продажу безпосередньо кінцевим споживачам для їх власного некомерційного використання. Тобто, договір роздрібної купівлі-продажу укладається суб'єктом підприємницької діяльності із кінцевим споживачем з приводу товару, який буде використовуватись споживачем з некомерційною метою. [12, 4]
Згідно зі ст. 698 ЦК, за договором роздрібної купівлі-продажу продавець, який здійснює підприємницьку діяльність з продажу товару зобов'язується передати покупцеві товар, що звичайно призначається для особистого, домашнього або іншого використання, не пов'язаного з підприємницькою діяльністю, а покупець зобов'язується прийняти товар і оплатити його.
На договір роздрібної купівлі-продажу поширюються загальні положення про договір купівлі-продажу, розглянуті вище, якщо ті не суперечать спеціальним положенням, властивим суто договору роздрібної купівлі-продажу, і які розглядаються у цьому параграфі.
Характеристика договору роздрібної купівлі-продажу.
1. Сторонами договору роздрібної купівлі-продажу є продавець і покупець.
Продавцем може бути як юридична, так і фізична особа, Проте на відміну від розглянутого вище договору купівлі-продажу, у продавця наявність статусу суб'єкта підприємницької діяльності є обов'язковою. Відповідно, договір роздрібної купівлі-продажу укладається такою особою в межах своєї підприємницької діяльності - самостійно, ініціативно, систематично, на власний ризик, з метою досягнення економічних і соціальних результатів та одержання прибутку (ст. 42 ГК). Стосовно продавців - фізичних осіб діють, зокрема, загальні вимоги щодо їх права на здійснення підприємницької діяльності; стосовно юридичних осіб - вимоги щодо дотримання ними правил спеціальної дієздатності - можливість укладення договорів роздрібної купівлі-продажу повинна бути передбачена їх засновницькими документами. [1, 42]
Згідно з ч. 2 ст. 698 ЦК договір роздрібної купівлі-продажу є публічним договором, що накладає певні обов'язки на продавця.
Так, за положеннями ст. 633 ЦК публічним є договір, в якому одна сторона - підприємець взяла на себе обов'язок здійснювати продаж товарів, виконання робіт або надання послуг кожному, хто до неї звернеться. При цьому умови публічного договору встановлюються однаковими для всіх споживачів, крім тих, кому за законом надані відповідні пільги, а підприємець не має права надавати переваги одному споживачеві перед іншим щодо укладення публічного договору, якщо інше не встановлено законом, а також не має права відмовитися від укладення публічного договору за наявності у нього можливостей надання споживачеві відповідних товарів.
Покупцем може бути як юридична так і фізична особа незалежно від наявності у неї статусу суб'єкта підприємницької діяльності. Важливою є саме мета придбання товару - для особистого, домашнього або іншого використання, а не для здійснення підприємницької діяльності, про що йдеться далі. [15, 140]
2. Продавець передає покупцеві товар, що звичайно призначається для особистого, домашнього або іншого використання, не пов'язаного з підприємницькою діяльністю.
Якщо покупець придбає товар для подальшого здійснення підприємницької діяльності з його використанням, такі відносини не можуть бути оформлені договором роздрібної купівлі-продажу.
Призначення товару, що купується, можна з деякою вірогідністю визначити, виходячи як з кількості товару (якщо, наприклад, товар купується в одиничному екземплярі, то, ймовірно, він буде використовуватися з метою, безпосередньо не пов'язаною зі здійсненням підприємницької діяльності покупцем), так і, власне, з самої природи товару, що купується (якщо предметом договору купівлі-продажу є промислове обладнання, то, навіть придбане в одиничному екземплярі, воно не буде предметом договору роздрібної купівлі-продажу). Проте мета здійснення чи не здійснення за допомогою товару підприємницької діяльності не може бути заздалегідь достовірно визначена сторонами. [18, 78]
Визнання чи не визнання договору купівлі-продажу роздрібним впливає на визначення положень нормативних актів, що регулюють відповідні відносини між сторонами. Наприклад, за ч. 3 ст. 698 ЦК до відносин за договором роздрібної купівлі-продажу за участю покупця-фізичної особи, не врегульованих Кодексом, застосовується законодавство про захист прав споживачів. Відповідно, у випадку, якщо покупцем є юридична особа, незалежно від того, вважається чи ні продаж роздрібною, законодавство про захист прав споживачів не застосовується. Воно також не застосовується (а, власне, договір не вважається таким, що вчинений з приводу здійснення роздрібної купівлі-продажу) у разі, якщо фізична особа, яка має статус суб'єкта підприємницької діяльності, придбала товар для подальшого здійснення з його використанням підприємницької діяльності.
3. Покупець зобов’язується прийняти та оплатити товар за ціною, оголошеною продавцем у момент укладення договору, якщо інше не встановлено законом або не випливає із суті зобов’язання.
Особливості оплати товару, придбаного за договором роздрібної купівлі-продажу на умовах попередньої оплати та в кредит, зазначені в ст. 706 ЦК.
Якщо договором встановлено попередню оплату товару, прострочення покупцем оплати товару є відмовою покупця від договору, якщо інше не встановлено договором.
У разі, якщо товар за договором роздрібної купівлі-продажу придбаний у кредит, у тому числі з розстроченням платежу, а покупець прострочив оплату товару, на прострочену суму нараховуються проценти відповідно до абз. 1 ч. 5 ст. 694 ЦК.
4. Договір роздрібної купівлі-продажу характеризується наявністю у продавця та покупця специфічних прав та обов’язків.
Так, згідно зі ст. 700 ЦК продавець зобов'язаний надати покупцеві необхідну і достовірну інформацію про товар, що пропонується до продажу. Відповідно, покупець має право до укладання договору купівлі-продажу оглянути товар, вимагати проведення в його присутності перевірки властивостей товару або демонстрації користування товаром, якщо це не виключено характером товару і не суперечить правилам роздрібної торгівлі. Продавець, який не надав покупцеві можливості одержати повну і достовірну інформацію про товар, несе відповідальність за недоліки товару, які виникли після передання його покупцеві, якщо покупець доведе, що вони виникли у зв'язку з відсутністю у нього такої інформації.
Покупцю належить право протягом 14 днів з моменту передання йому непродовольчого товару належної якості, якщо триваліший строк не оголошений продавцем, обміняти його у місці купівлі або інших місцях, оголошених продавцем, на аналогічний товар інших розміру, форми, габариту, фасону, комплектації тощо. Така вимога покупця про обмін або повернення товару підлягає задоволенню, якщо товар не був у споживанні, збережено його товарний вид, споживчі властивості та за наявності доказів придбання товару у цього продавця. Якщо у продавця немає необхідного для обміну товару, покупець має право повернути придбаний товар продавцеві та одержати сплачену за нього грошову суму. [1, 700]
Згідно зі ст. 708 ЦК у разі виявлення покупцем протягом гарантійного або інших строків, встановлених обов’язковими для сторін правилами чи договором, недоліків, не застережених продавцем, або фальсифікації товару покупець має право за своїм вибором:
1) вимагати від продавця або виготовлювача безоплатного усунення недоліків товару або відшкодування витрат, здійснених покупцем чи третьою особою, на їх виправлення;
2) вимагати від продавця або виготовлювача заміни товару на аналогічний товар належної якості або на такий самий товар іншої моделі з відповідним перерахунком у разі різниці в ціні;
3) вимагати від продавця або виготовлювача відповідного зменшення ціни;
4) відмовитися від договору і вимагати повернення сплаченої за товар грошової суми.
Продавець або виготовлювач (чи уповноважені ними представники) зобов'язані прийняти товар неналежної якості від покупця і задовольнити його вимоги про заміну товару або усунення недоліків. Доставка товару продавцеві та його повернення покупцеві здійснюються продавцем або виготовлювачем, а в разі невиконання ними цього обов'язку або відсутності продавця чи виготовлювача за місцезнаходженням покупця повернення товару може бути здійснене покупцем за їхній рахунок.
Шкода, завдана майну покупця, та шкода, завдана каліцтвом, іншим ушкодженням здоров'я або смертю у зв’язку з придбанням товару неналежної якості, відшкодовується продавцем або виготовлювачем товару. [1, 700]
5. ЦК виділяє декілька видів договорів роздрібної купівлі-продажу залежно від їх умов, а також способу укладення та інших ознак:
1) договір купівлі-продажу з умовою про прийняття покупцем товару в установлений договором строк, протягом якого товар не може бути проданий продавцем іншому покупцеві (ст. 701 ЦК). Якщо покупець не з’явився або не вчинив інших необхідних дій для прийняття товару у встановлений строк, вважається, що покупець відмовився від договору, якщо інше не встановлено договором;
2) договір купівлі-продажу товару за зразками (ст. 702 ЦК). Договір купівлі-продажу товару за зразком є виконаним з моменту доставки товару у місце, встановлене договором, а якщо місце передання товару не встановлене договором, - з моменту доставки товару за місцем проживання фізичної особи-покупця або місцезнаходженням юридичної особи-покупця, якщо інше не встановлено договором або законом;
3) договір купівлі-продажу з використанням автоматів (ст. 703 ЦК). Цей договір є укладеним з моменту вчинення покупцем дій, необхідних для одержання товару;
4) договір з умовою про доставку товару покупцеві (ст. 704 ЦК). За цим договором продавець зобов'язаний у встановлений договором строк доставити товар за місцем, указаним покупцем, а якщо місце передання товару покупцем не вказане, - за місцем проживання фізичної особи-покупця або місцезнаходженням юридичної особи-покупця. Договір вважається виконаним з моменту вручення товару покупцеві, а у разі його відсутності - особі, яка пред'явила квитанцію або інший документ, що засвідчує укладення договору або оформлення доставки товару, якщо інше не встановлено договором, актами цивільного законодавства або не випливає із суті зобов’язання;
5) договір найму-продажу, відповідно до якого до переходу до покупця права власності на переданий йому продавцем товар покупець є наймачем (орендарем) цього товару. Покупець стає власником товару, переданого йому за договором найму-продажу, з моменту оплати товару, якщо інше не встановлено договором (ст. 705 ЦК).
6. Договір роздрібної купівлі-продажу належить до консенсуальних, двосторонніх, оплатних договорів і вважається укладеним з моменту досягнення сторонами згоди за всіма його істотними умовами [15,c. 168]


3.2. Договір поставки 

Договір поставки є одним із найпоширеніших видів зобов'язань, що використовуються в підприємницькій діяльності. Укладання цього договору вбачається надзвичайно зручним як для юридичних осіб, так і для фізичних осіб-підприємців.
Договір поставки може найбільш оптимально регулювати відносини між виробниками товарів і постачальниками сировини, матеріалів або комплектуючих виробів; між виробниками товарів і оптовими організаціями, які спеціалізуються на реалізації товарів, тощо. Такі відносини неодмінно повинні відрізнятися стабільністю й мати довгостроковий характер, саме тому в їх правовому регулюванні переважне значення мають не разові правочини щодо передачі партії товарів, а довгострокові договірні зв'язки.
Виходячи з положень ст. 712 ЦК України та ст. 265 Господарського кодексу України (далі - ГК України) можна зробити висновок, що договір поставки - це такий різновид договору купівлі-продажу, за яким продавець (постачальник), який здійснює підприємницьку діяльність, зобов'язується передати у встановлений строк (строки) товар у власність покупця для використання його у підприємницькій діяльності або в інших цілях, не пов'язаних з особистим, сімейним, домашнім або іншим подібним використанням, а покупець зобов'язується прийняти товар і сплатити за нього певну грошову суму. [1; 2]
Договір поставки є двостороннім (правами та обов'язками наділені як постачальник, так і покупець), консенсуальним (вважається укладеним з моменту досягнення згоди між сторонами щодо всіх істотних умов) і відплатним (постачальник передає товар покупцю за відповідну плату).
У ч. 2 ст. 712 ЦК України наголошується на застосуванні до договору поставки загальних положень про купівлю-продаж, якщо інше не встановлено договором, законом або не випливає з характеру відносин сторін. Це положення має як науково-пізнавальне, так і практичне значення, оскільки в процесі реалізації прав, що випливають з конкретних зобов'язань, а також під час здійснення захисту прав у суці потрібне чітке їх визначення й правильна юридична кваліфікація.
Разом з тим договору поставки властиві ознаки, що виокремлюють його серед інших договорів і дають підстави розглядати його як договір, якому властиве особливе правове регулювання:
1) до обсягу прав і обов’язків сторін входить не тільки продаж товару, що поставляється, а і його доставка;
2) передача товарів продавцем (постачальником) покупцеві повинна здійснюватися в обумовлений договором строк або строки;
3) у договорі поставки момент укладання договору віддалений у часі від моменту виконання, тому що товару, який є предметом договору поставки, може і не бути на момент укладання договору;
4) має істотне значення, з якою метою покупець хоче придбати товар у постачальника, тому що за договором поставки покупцеві передається товар для використання його у підприємницькій діяльності або з іншою метою, що не пов'язана з особистим, сімейним, домашнім та іншим подібним використанням;
5) система договірних зв'язків при укладанні договору поставки зазвичай є складною. Тому постачальником не завжди виступає власник (виробник) майна, що є предметом поставки, ним може бути і посередник, який реалізує покупцеві товар з метою одержання прибутку.[26, 205]
Крім зазначених ознак, договір поставки має й інші істотні особливості.
Сторонами в договорі поставки є постачальник і покупець, до яких законодавець висуває певні вимоги. Так, постачальник має обов'язково займатися підприємницькою діяльністю. Що ж до покупця, то він може використовувати придбаний ним товар як у підприємницькій діяльності, так і з іншою метою, але така мета має бути відмінною від особистого (сімейного, домашнього та ін.) використання.
Договором поставки може бути передбачене відвантаження товарів вантажовідправником (виготовлювачем), що не є постачальником, та одержання товарів вантажоодержувачем, що не є покупцем, а також оплата товарів платником, що не є покупцем (ч. 6 ст. 267 ГК України).
Сторони для визначення умов договорів поставки мають право використовувати відомі міжнародні звичаї, рекомендації, правила міжнародних органів та організацій, якщо це не заборонено прямо або у виключній формі ГК України чи законами України (ч. 4 ст. 265 ГК України). [1, c. 265]
У договорі варто вказати точне найменування продукції (товару), а також номери стандартів, технічних умов, артикулів та інших необхідних документів, відповідно до яких продукція (товар), що надійшла, може бути перевірена. Докладний опис предмета договору дає змогу уникнути розбіжностей, а також унеможливити несумлінне ставлення до своїх обов'язків будь-якої зі сторін.
Обумовлюючи предмет договору поставки, потрібно також узгодити умови щодо кількості, асортименту і якості товару.
Кількість товару, що постачається, у договорі поставки визначається за згодою сторін, виходячи з потреб покупця і з урахуванням виробничих або інших можливостей постачальника. Для визначення кількості продукції (товару), що постачається, використовують загальноприйняті параметри ваги, довжини, обсягу тощо. Не виключена ситуація, коли для визначення кількості товару сторони скористаються нестандартними одиницями виміру, такими, як: мішки, пачки, об'єм пляшки тощо. У випадках, коли продукція постачається за вагою, у тексті договору слід обумовити вагу брутто або нетто, або ту й іншу (нетто - це вага без тари й упаковки, а брутто - з тарою й упаковкою).
Асортимент товару - це його певне співвідношення за видами, моделями, розмірами, кольором або іншими ознаками. Якщо за договором поставки передачі підлягає товар у певному асортименті, постачальник зобов’язаний його передати покупцеві в асортименті, погодженому сторонами (ч. 1 ст. 671 ЦК України).
Під якістю товару, що постачається, розуміють відповідність його властивостей вимогам договору або закону, а також сукупність ознак, що визначають його придатність для використання за призначенням.
Визначати якість товару можна за стандартами, технічними характеристиками, зразками, каталогами або проспектами постачальника, що є невід'ємною частиною цього договору.
Особливе місце в договорі поставки приділяється умовам про порядок і строки поставки товару.
У договорі поставки можуть бути обумовлені види упаковки й маркування продукції, особливості завантаження на транспортні засоби, способи доставки до основного перевізника, завантаження на основний транспорт і оплата його послуг, розвантаження на склад підприємства, питання страхування основного перевезення.
У низці випадків постачальник зобов'язаний передати покупцеві товар у тарі і (або) в упаковці,за винятком товару, що за своїм характером не вимагає відповідної тари і (або) упаковки. Інший спосіб відвантаження товарів може бути встановлений у договорі. Якщо в договорі вимоги до тари й упаковки не визначені, товар повинен мати тару і (або) упаковку, які зазвичай використовуються для такого товару. У будь-якому разі постачальник зобов’язаний забезпечити цілісність і належну якість товару за звичайних умов збереження і транспортування. Обов’язкові вимоги до тари і (або) упаковки, передбачені у встановленому законом порядку, є обов’язковими для підприємців.
Товар, що є предметом договору поставки, повинен мати належне маркування. Товари, що випускаються юридичними особами, повинні мати виробничу марку і товарний знак, крім випадків, передбачених законодавством. Товари, виготовлені підприємцями, що здійснюють підприємницьку діяльність без утворення юридичної особи, повинні мати етикетку. Маркуванню підлягають як товари, так і тара і (або) упаковка. Сторони не мають права змінити вимоги до маркування, встановлені у нормативно-технічній документації, але вони вправі встановити в договорі вимоги до маркування, не встановлені в нормативно-технічній документації [14, c. 258].
Строки поставки - це погоджені сторонами і визначені в договорі періоди (період), протягом яких постачальник зобов’язаний передати товар покупцеві. У договорі строки поставки можуть визначатися такими способами: шляхом зазначення фіксованої дати поставки; визначенням періоду часу, протягом якого повинна бути здійснена поставка (місяць, квартал, рік); за допомогою спеціальних термінів: «поставка», «поставка зі складу» тощо.
У разі, якщо договором обумовлена поставка продукції частинами, зазвичай складається графік таких поставок, в якому вказується дата і кількість кожної партії товару, що постачається.
Строки поставки продукції можуть бути пов’язані не тільки з чітко встановленими датами, а й з певними діями покупця, наприклад, з попередньою оплатою, перерахуванням авансу, одержанням повідомлення з банку про надходження акредитива тощо. Такі умови повинні бути відображені в тексті договору поставки.
Якщо з будь-яких причин строк поставки в договорі не обумовлений взагалі і не має жодних вказівок про спосіб його визначення, то вирішення цього питання відбувається на підставі ч. 2 ст. 530 ЦК України. [1, 530]
Іншим важливим елементом змісту договору поставки, його істотною умовою є умова про ціну і порядок розрахунків за поставлені товари. Ціна визначається сторонами на момент укладання договору. Попереднє узгодження ціни можна проводити як в усній формі, так і за допомогою засобів зв'язку. Таким чином, узгодження ціни відбувається до укладання договору і за необхідності може бути оформлене у письмовому вигляді.
Договірна ціна може залежати від умов поставки. Якщо договором передбачається доставка продукції силами постачальника на склад покупця, то ціна може бути збільшена на вартість доставки, витрат на страхування вантажів, завантажувальних та (або) розвантажувальних робіт тощо. Якщо покупець доставляє продукцію самостійно, то ціна може бути збільшена тільки на вартість витрат, пов'язаних із завантаженням. Зміна ціни, передбаченої договором, допускається у випадках і на умовах, встановлених законом або договором.
При укладанні договору сторони можуть вибрати будь-яку форму оплати, що відповідає чинному законодавству.
Договір поставки може бути укладений строком на один рік, більше одного року (довгостроковий договір) або на інший строк, визначений домовленістю сторін. Якщо в договорі строк його дії не визначений, він вважається укладеним на один рік (ч. 1 ст. 267 ГК України).
У ЦК України не передбачено спеціальних норм щодо форми договору поставки. Тому при його укладанні потрібно керуватися загальними правилами щодо форми правочинів (ст. 205 ЦК України). Як правило, договір поставки - це єдиний документ, підписаний сторонами. Але існує можливість укладання договору поставки шляхом обміну документами за допомогою поштового, телеграфного, телефонного, електронного або іншого зв’язку, що дає змогу встановити, що документ надходить від сторони за договором [20, 157]

3.3. Договір міни 

Відповідно до ч. 1 ст. 715 ЦК договір міни (бартеру) - це договір, за яким кожна із сторін зобов’язується передати другій стороні у власність один товар в обмін на інший товар. Частина 5 ст. 715 ЦК передбачає, що договором може бути встановлений обмін майна на роботи (послуги).
До договору міни застосовуються загальні положення про купівлю-продаж, поставку, контрактацію або інших договорів, елементи яких містяться у договорі міни (ст. 716 ЦК). Наприклад, ними можуть бути положення про якість товару (статті 673,678 ЦК), норми гл. 51 ЦК тощо.
Уклавши договір, кожна сторона втрачає право власності на товар, який передає в обмін і надає право власності на товар, який вимінює. Отже, договір міни, як і договір купівлі-продажу, належить до договорів, що опосередковують перехід права власності. Однак, сфера застосування договору міни є значно вужчою, ніж договору купівлі-продажу, тому що еквівалентом у товарних відносинах є в основному гроші. На відміну від купівлі-продажу за договором міни як еквівалент зазвичай виступають не гроші, інше рівноцінне майно. На практиці, дуже поширеним є договори міни квартирами, будинками, іншим житлом. В силу різних факторів обмін нерухомістю не може вважатися повністю рівноцінним, тому допускається укладення договорів міни з доплатою однією стороною певної грошової суми. Такі правочини поєднують елементи договорів купівлі-продажу та міни і мають змішаний характер.
У законодавстві про підприємництво використовується термін бартерні угоди». Поняття «бартер» за своїм змістом об'ємніше, ніж поняття «міна». Згідно із Законом України «Про регулювання товарообмінних (бартерних) операцій в галузі зовнішньоекономічної діяльності» від 23 грудня 1998 р. (зі змінами та доповненнями) бартерна операція у галузі зовнішньоекономічної діяльності - це один з видів експортно-імпортних операцій, оформлених бартерним договором або договором зі змішаною формою оплати, яким часткова оплата експортних (імпортних) поставок передбачена в натуральній формі між суб’єктом зовнішньоекономічної діяльності України та іноземним суб'єктом господарської діяльності. Такий договір передбачає збалансований за вартістю обмін товарами, роботами, послугами у будь-якому поєднанні, неопосередкований рухом коштів у готівковій або безготівковій формі. Відповідно «міна» означає обмін товару в натурі на інший товар, а бартер - ще й обмін на безгрошовій основі результатами виконаних робіт, послуг тощо. [9, 31]
Не є договором міни обмін: речами з передачею їх тільки у володіння; речами з передачею їх лише у користування; товару на послуги про його переробку; товару на відступлення майнового права; векселями при різній вексельній сумі; житлових приміщень, які особи займають як наймачі; договір, при якому здійснюється обмін неякісного товару, придбаного фізичними особами у роздрібній торговельній мережі.
[bookmark: 975]Правова характеристика договору – він двосторонній, консенсуальний, оплатний.
Договір міни є двостороннім, оскільки кожна із сторін міни має певні зобов’язання на користь іншої і вважається боржником та кредитором одночасно. Цей договір консенсуальний, оскільки вважається укладеним з моменту досягнення згоди за всіма істотними умовами, та оплатним, бо при передачі товару кожна із сторін має отримати від другої зустрічне надання у вигляді товару. Сторони зобов’язуються передати одна одній відповідний товар, у принципі економічно еквівалентний. Цей договір можна вважати каузальним, тому що мета укладення договору міни чітко визначена - набуття права власності на річ.
Якщо згідно з договором міни обмінювані товари визнаються такими, що мають нерівноцінну вартість, то згідно з ч. 3 ст. 715 ЦК договором може встановлюватися доплата за товар більшої вартості, що обмінюється, на товар меншої вартості. Вартість різниці також може бути компенсована виконанням певних робіт, наданням затовар меншої вартості відповідних послуг (за згодою сторін).
Предметом договору міни може бути товар, який є у власності сторони на момент укладання договору. Товаром можуть бути різні рухомі та нерухомі речі, допущені до товарообігу, тобто об'єкти, не вилучені з цивільного обороту, а також інше майно з урахуванням його особливостей, встановлених законодавством. Такі особливості, передбачені ч. 2 ст. 192, ст 193, ч. 2 ст. 194 ЦК для купівлі-продажу валютних цінностей, цінних паперів тощо, поширюються й на міну. Умова договору щодо предмета повинна містити найменування та кількість товару. [2, 194]
Предметом договору можуть бути роботи (діяльність, результати якої мають матеріальний вираз і можуть бути реалізовані для задоволення потреб фізичних чи юридичних осіб) та послуги (діяльність, результати якої не мають, як правило, матеріального виразу, а реалізуються і споживаються в процесі здійснення самої діяльності), передані в обмін на майно, якщо це не суперечить суті зобов'язання.
У бартерному договорі зазначається загальна вартість товарів, що імпортуються, та загальна вартість товарів (робіт, послуг), які експортуються за цим договором, з обов’язковим вираженням в іноземній валюті. При укладенні бартерних зовнішньоекономічних договорів не допускається доплата грошовими коштами.
Сторонами договору міни можуть бути фізичні та юридичні особи. Ці сторони не пойменовані, як, наприклад, продавець і покупець у договорі купівлі-продажу, але кожна з них є продавцем того товару, який вона передає в обмін, і покупцем товару, котрий вона одержує взамін. Кожна з сторін повинна мати право власності або інше речове право на майно з правомочністю щодо розпорядження цим майном. Еквівалентом за передане майно є не грошова сума, а інше майно.
Момент переходу прав власності на товари, що обмінюються, має специфіку. Частиною 4 ст. 715 ЦКУ визначається, що за договором міни право власності на обмінювані товари переходить до сторін одночасно після виконання зобов'язань щодо передання майна обома сторонами, якщо інше не встановлене договором або законом. Це правило відрізняється від загального правила ст. 334 ЦКУ [2, c. 715]










ВИСНОВКИ

Розвиток сучасних ринкових відносин є гарантією реалізації основного конституційного права громадян - права приватної власності, права мати майно у власності: володіти, користуватися і розпоряджатися ним на свій розсуд. Тому і основним видом договорів стосовно реалізації цих прав є договір купівлі-продажу майна.
Купівля-продаж майна здійснюється шляхом укладення відповідного договору. Залежно від того, що є предметом договору купівлі-продажу, він може бути укладеним як в усній, так і в письмовій (простій чи нотаріальній) формі. Випадки, коли угода має бути укладена в письмовій формі або посвідчена в нотаріальному порядку, прямо зазначені в законі. При цьому договір купівлі-продажу, під час оформлення якого не додержано обов'язкової нотаріальної форми, якщо таку форму встановлено законом, вважається недійсним з моменту його укладення. За договором купівлі-продажу одна із сторін (продавець) зобов'язується передати майно у власність другій стороні (покупцеві), а покупець зобов'язується прийняти майно і сплатити за нього певну грошову суму (згідно ст.. 655 ЦКУ). Таким чином, при купівлі-продажу має місце оплатна угода, що відрізняє її від договору дарування. 
Договір купівлі-продажу, як правило, має одноразовий характер і укладається переважно на те майно, що є в наявності і підготовлене для відчуження. При цьому продавцеві оплачується вартість відчужуваного майна лише у грошовому вираженні. Оплата придбаного майна має здійснюватися у національній валюті України, за винятком випадків, передбачених законом. Договір купівлі-продажу є консесуальним, оскільки права та обов'язки сторін виникають у момент досягнення ними згоди щодо всіх істотних умов. Настання цього моменту може мати ряд особливостей зумовлених тим, що для окремих видів договорів купівлі-продажу законодавець передбачає спеціальні вимоги до їх оформлення, без додержання яких укладена угода не може вважатися дійсною. 
Правила купівлі-продажу, не властиві договору міни, або ті, що суперечать його змістові, зокрема правила про сплату за куплену річ грошової суми, до договору міни не застосовуються. Не є договором міни угоди про обмін громадянами жилих приміщень, які вони займають як наймачі, відносини з обміну промислових товарів, придбаних громадянами в роздрібній торговельній мережі, якщо вони з якихось причин не влаштовують покупця або є неякісними.
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ДОДАТКИ
ДОДАТОК А. Зразок бланку типового договору купівлі-продажу
ДОГОВІР КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ

  м._______________							        __ ______________2018__р.

Продавець:____________________________________________________________________________
в особі_________________________________________________________________________________
що діє на підставі_______________________________________________________________________
з одного боку, і
Покупець:_____________________________________________________________________________
в особі_________________________________________________________________________________
що діє на підставі_______________________________________________________________________
з іншого боку, що разом іменуються Сторони, уклали цей Договір про таке:

1. Предмет договору
1.1. Продавець зобов’язується передати у власність Покупця належний йому товар, а покупець зобов’язується прийняти товар та оплатити його вартість на умовах цього Договору.
1.2. Відомості про товар:
1.2.1. найменування_____________________________________________
1.2.2. одиниця виміру кількості____________________________________
1.2.3. кількість товару____________________________________________
1.2.4. комплектність_____________________________________________
1.2.5. асортимент_______________________________________________
1.3. Якість товару повинна відповідати_____________________________________________________
						(вказівка на стандарт, технічні умови тощо)
Підтвердженням якості товару, що продається Продавцем, є_______________________________________
							             (найменування документа, що підтверджує якість товару)
1.4. Гарантійний термін експлуатації товару з моменту_____________________________ становить________
1.5.  Тара та пакування.
1.5.1. Товар повинен бути затарений та упакований Продавцем, таким чином, щоб виключити псування або знищення його, на період від передачі до прийняття товару Покупцем.
			


2. Порядок передачі товару

2.1. Продавець повинен повністю передати товар Покупцю протягом_____ днів з моменту_________________
										              (оплати, укладання договору тощо)
Передача товару Покупцю відбувається____________________________________________________
								                 (адреса)
2.2. Документи на товар, які Продавець повинен передати Покупцю:____________________________
2.3. Перехід права власності на товар відбувається в момент передачі товару Покупцю, що оформляється накладною.

3. Ціна
3.1. Ціна за одиницю товару ________.
3.2. Загальна вартість товару, що продається за цим договором, становить_______________________________
3.3. Продавець здійснює оплату проданого товару на умовах___________________________________________


4. Права сторін
4.1. Права Продавця:
4.1.1. Вимагати від Покупця прийняття товару, що відповідає умовам визначеним в п. 2 Договору.
4.2. Права Покупця:
4.2.1. Вимагати від Продавця передачі товару, що відповідає умовам визначеним в п. 2 Договору.
4.2.2.. Вимагати від Продавця виконання інших зобов’язань згідно з Договором.

5. Зобов’язання сторін

5.1. Продавець зобов’язаний:
5.1.1. Вчасно передати Покупцю товар у стані, що відповідає умовам договору.
5.1.2. Попередити Покупця про всі права третіх осіб на товар, що продається.
5.1.3. Зберігати товар, якщо право власності переходить до Покупця раніше від передання товару.
5.1.4. Замінити неякісний товар протягом_____ днів з моменту отримання обґрунтованої претензії від Покупця або повернути вартість неякісного товару виходячи з цін, встановлених пунктом 1.2 Договору.
5.2. Покупець зобов’язаний:
5.2.1. Прийняти товар за кількістю якістю, асортиментом та комплектністю відповідно до вимог законодавства;
5.2.2. Оплатити товар у розмірах та терміни, які встановлені цим Договором.

6. Відповідальність сторін

6.1. У випадку порушення своїх зобов’язань за цим Договором Сторони несуть відповідальність визначену цим Договором та чинним законодавством. Порушенням зобов’язання є його невиконання або неналежне виконання, тобто виконання з порушенням умов, визначених змістом зобов’язання.
6.2. Сторони не несуть відповідальність за порушення своїх зобов’язань за цим Договором, якщо воно сталося не з їх вини. Сторона вважається не винуватою, якщо вона доведе, що вжила всіх залежних від неї заходів для належного виконання зобов’язання.
6.3. Жодна із Сторін не несе відповідальність за невиконання чи неналежне виконання своїх зобов'язань по цьому Договору, якщо це невиконання чи неналежне виконання зумовлені дією обставин непереборної сили (форс-мажорних обставин). Сторона, для якої склались форс-мажорні обставини, зобов'язана не пізніше __ календарних днів з дати настання таких обставин повідомити у письмовій формі іншу Сторону.
6.4. Якщо якість виробу не відповідає умовам зазначеним в п. __ Продавець сплачує Покупцю штраф у розмірі ___ % від вартості неякісного товару, а також безоплатно усуває недоліки в __ денний строк з моменту отримання обґрунтованої претензії від Покупця.
6.5. За порушення строків передачі товару Продавець сплачує штраф у розмірі __ грн. за кожен день прострочення передачі.
6.6. За необґрунтовану відмову від розрахунку за товар Покупець виплачує пеню у розмірі __ % від суми відмови (але не більше подвійної облікової ставки НБУ, що діяла на момент прострочення), за кожний день прострочення.
6.7. За односторонню необґрунтовану відмову від виконання своїх зобов’язань, що випливають з цього Договору, винна Сторона несе відповідальність у вигляді штрафу в розмірі __ % від ціни товару, зазначеної в п.4.2. цього Договору.

7. Дія непереборної сили

7.1. Жодна зі Сторін не несе відповідальності перед іншою стороною за невиконання зобов’язань, обумовлене обставинами, що виникли всупереч волі і бажання Сторін і які не можна передбачити або уникнути, зокрема, але не виключно, епідемії, ембарго, землетруси, повені, пожежі ті інші стихійні лиха.
7.2. Свідоцтво, видане відповідною торговельною палатою або іншим компетентним органом, є достатнім підтвердженням наявності та тривалості дії непереборної сили.
7.3. Сторона, яка не виконує свої зобов’язання внаслідок обставин непоборної сили, повинна негайно сповістити про це другу сторону.
7.4. Якщо обставини непереборної сили діють протягом трьох послідовних місяців і не виявляють ознак припинення, цей Договір може бути розірваний в односторонньому порядку Продавцем або Покупцем шляхом направлення повідомлення іншій стороні.


8. Порядок вирішення спорів

8.1. Усі спори або розбіжності, що виникають між Сторонами за цим Договором або у зв’язку  з ним, вирішуються шляхом переговорів між Сторонами.
8.2. У випадку неможливості вирішення розбіжностей шляхом переговорів вони підлягають розгляду судом у встановленому законодавством порядку.

9. Зміни умов Договору

9.1. Будь-які зміни і доповнення до цього Договору мають силу тільки в тому випадку, якщо вони оформлені у письмовій формі та підписані обома Сторонами.
9.2. Дострокове розірвання цього Договору може мати місце тільки за згодою Сторін, або у випадках, передбачених цим Договором, або на підставах, визначених законодавством України.


10. Інші умови

10.1. Цей Договір укладений у двох примірниках, що мають однакову юридичну силу, по одному для кожної зі Сторін.
10.2. У випадках, не передбачених Договором, Сторони керуються чинним законодавством України.
10.3. Продавець має статус платника податку на прибуток підприємств___________________________________ 
10.4. Покупець має статус платника податку на прибуток підприємств___________________________________
10.5. Після підписання цього Договору всі попередні переговори за ним, листування, попередні угоди та протоколи про наміри з питань, що так чи інакше стосуються цього Договору, втрачають силу.

11. Юридичні адреси та реквізити Сторін

 11.1. Покупець:
Поштова адреса та індекс __________________________________________________________
Телефон / факс, @___________________________________________________________________
Поточний рахунок ________________________________________________________________
ЄДРПОУ________________________________________________________________________

11.2. Продавець:
Поштова адреса та індекс __________________________________________________________
Телефон / факс, @ ___________________________________________________________________
Поточний рахунок ________________________________________________________________
ЄДРПОУ________________________________________________________________________

Покупець										Продавець

___________________								__________________
М. П.											М. П.												
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